


Objetivo

Tabla de Contenidos

Aportar valor a cada proyecto mediante estrategias digitales efec-
tivas, combinando creatividad, análisis y trabajo en equipo. Con 
enfoque data-driven, optimizo campañas, contenido y SEO para 
generar impacto real y conexiones auténticas con la audiencia.
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Experiencia

Content Strategist
Planificación y creación de contenido 
optimizado para SEO, redes sociales y 
campañas publicitarias.

PPC Manager
Gestión y optimización de campañas en 
Google Ads, Meta Ads y TikTok Ads.

Web & Diseño
 
Optimización de sitios web con estrategias 
de contenido centradas en la conversión.

Francisco M. Silva Q.

Especialista en Marketing Digital y Estrategia de Contenidos con más de 6 años de expe-
riencia en SEO, SEM, Paid Media y Growth Marketing. 

Experto en Google Ads, Meta Ads, TikTok Ads y X Ads, aplicando Design Thinking y UX. 
Writing para optimizar contenido, mejorar la experiencia del usuario y maximizar conversio-
nes con un enfoque data-driven.

Digital Marketing Manager

Skills

Contácto

Copywriting & Storytelling 

SEO & SEM 

Publicidad en Redes Sociales 

Análisis de Datos & Research 

Ecommerce

Diseño Web & Gráfico
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Sector de Entretenimiento

Estrategia digital, branding y campañas de paid 
media para marcas líderes en streaming y eventos.

Otros sectores

Optimización de campañas, branding y estrategias 
digitales en retail, educación y servicios.

CENTRO DE DIAGNÓSTICO Y
TRATAMIENTO NEUROLÓGICO

Sector de Salud

Marketing digital, diseño web  y comunicación es-
pecializada para clínicas, médicos y centros de 
bienestar.

Descripción
He trabajado en entretenimiento, salud, educación, 
retail y finanzas, lo que me ha dado una visión amplia 
para adaptar estrategias digitales a distintos mercados.

Siempre aplicando Design Thinking y UX Writing 
para conectar mejor con las personas y lograr más 
conversiones.
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SEO & SEM – Implemento estrategias de SEO técnico y de 
contenido usando Google Search Console, Semrush y 
Ahrefs para mejorar el posicionamiento orgánico.

Paid Media (PPC) – Optimizo campañas en Google Ads, 
Meta Ads y TikTok Ads, reduciendo CPC y CPA con seg-
mentaciones avanzadas y estrategias de remarketing.

Google Analytics & Data Analysis – Uso Google Analytics 
4, Looker Studio y Google Tag Manager (GTM) para analizar 
métricas, optimizar conversiones y mejorar la experiencia 
del usuario.

UX Writing & Content Strategy – Desarrollo contenido 
persuasivo con enfoque en conversión, optimizando textos 
en WordPress, landing pages y anuncios para mejorar la 
experiencia del usuario.

Gestión de Campañas Digitales – Diseño estrategias de 
publicidad pagada y growth marketing con una visión da-
ta-driven, asegurando un ROI positivo y optimización cons-
tante.

Automatización y Tracking – Implemento GTM para ras-
trear eventos clave y mejorar la atribución de conversiones 
en campañas de Meta Ads y Google Ads.

Email Marketing & CRM – Desarrollo estrategias de email 
marketing con Mailchimp, HubSpot y ActiveCampaign, op-
timizando la segmentación y personalización de mensajes.

Estrategia y Growth Marketing – Aplico A/B Testing, CRO 
y análisis de embudos de conversión, optimizando cada 
punto de contacto con la audiencia para maximizar resulta-
dos.

WordPress & Diseño Web – Optimizó sitios web en Wor-
dPress con estrategias de UX/UI y SEO, mejorando la na-
vegación y velocidad de carga.

Herramientas de Diseño – Manejo Adobe Photoshop, Illus-
trator y Canva para crear contenido visual optimizado para 
redes sociales, blogs y campañas publicitarias.
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En mi trayectoria profesional, he aprendido que las habilidades técnicas son clave, pero las habilida-
des personales son las que realmente marcan la diferencia en cualquier equipo o proyecto. A lo 
largo de mi experiencia, he desarrollado y fortalecido estas competencias, que además son de las 
más buscadas en el mercado laboral actual:

Comunicación efectiva: Expreso ideas de manera clara y 
estratégica, ya sea en campañas, presentaciones o trabajo 
en equipo. Sé adaptar el mensaje según la audiencia para 
lograr impacto.

Pensamiento analítico: Me gusta cuestionar, analizar datos 
y encontrar patrones. Uso herramientas como Google 
Analytics, Looker Studio y Meta Business Suite para tomar 
decisiones basadas en datos.

Adaptabilidad y aprendizaje continuo: El marketing digital 
cambia constantemente, por lo que siempre estoy apren-
diendo y probando nuevas estrategias en Google Ads, Meta 
Ads y SEO.

Resolución de problemas: Disfruto encontrar soluciones 
creativas, ya sea optimizando campañas, mejorando la ex-
periencia de usuario en WordPress o ajustando embudos 
de conversión.

Trabajo en equipo y liderazgo: He trabajado con equipos 
multidisciplinarios, coordinando estrategias con diseñado-
res, programadores y expertos en paid media, asegurando 
que cada proyecto tenga una visión clara y alineada con los 
objetivos.

Gestión del tiempo y organización: Planifico y ejecuto es-
trategias con eficiencia, equilibrando análisis, creatividad y 
optimización de recursos.
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Aplico Design Thinking para estructurar estrategias digitales, optimizando la experiencia del usuario y el 
rendimiento de campañas. Este enfoque permite comprender, iterar y mejorar continuamente los procesos 
en plataformas como Umbra, integrando herramientas clave en cada etapa.

Empatizar 
Herramientas: Google Analytics & Canales Internos

Analizo datos de Google Analytics y recolecto feedback a través 
de encuestas en canales internos para entender el comporta-
miento y necesidades del usuario.

Prototipar
Herramientas: WordPress & Meta Ads

Implemento cambios en WordPress, optimizando la navega-
ción y contenido con UX Writing. En Meta Ads, pruebo forma-
tos de anuncios para evaluar rendimiento.

Idear
Herramientas: Google Analytics & Canales Internos

A través de Mistery Shopper, Benchmarking, Keyword Research 
y encuestas, identifico oportunidades de mejora, optimizo estra-
tegias de Google Ads, Meta Ads y SEO, y desarrollo soluciones 
innovadoras centradas en el usuario.

Implementar & Iterar

Herramientas: Google Analytics & Heatmaps

Google Analytics & Heatmapsel comportamiento y necesida-
des del usuario.

Definir
Herramientas: Google Tag Manager (GTM) & Meta
Business Suite

Uso GTM para rastrear eventos clave y definir métricas de éxito. 
En Meta Business Suite, segmentamos audiencias y optimiza-
mos campañas según patrones 
de comportamiento.

Testear
Herramientas: Looker Studio & A/B Testing

Monitorizo resultados con Looker Studio, analizando conversio-
nes y engagement. Realizo pruebas A/B en anuncios, landing 
pages y contenido para optimizar conversiones.



Casos de
Éxito



Estadísticas Social Media
y  Marketing Digital

Descripción General

Evidencias SEO

Evidencias SEM y PPC

Umbra/Mórbido TV | Descripción del Proyecto 09

178
Seguidores

55.35K
Seguidores

7338
Seguidorest

201.19K
Visitas Web

6.358
SEO Clics

$5.86
Costo por Lead

$1.58
Costo por Descarga

$59mx
Costo por Conversión

Desarrollé de estrategias de contenido y marketing digital para Mórbido TV 
y Umbra, gestión de campañas en Google Ads, Facebook Ads, TikTok Ads 
y X Ads (Twitter Ads), y análisis de métricas en Google Analytics para 
optimización de ROI.
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Estadísticas Social Media
y  Marketing Digital

Descripción General

Evidencias PPC

Ommix Productora | Descripción del Proyecto 12

8835
Seguidores

229.92k
Seguidores

43.51k
Seguidorest

196.18k
Visitas Web

6.164
SEO Clics

$63mx
Costo por Conversión

$0.17mx
Costo por Clic

Llevo 3 años colaborando con Ommix Productora, optimizando sus campa-
ñas de Meta Ads para maximizar tráfico web y conversiones. A través de 
una gestión estratégica, he logrado 196K visitas web y una reducción signi-
ficativa en costos por conversión y CPC, asegurando un alto retorno de in-
versión.



Estrategias de Google Ads y 
SEO

Descripción General

Evidencias SEO y SEM

Neurosleep Center | Descripción del Proyecto 13

9.82%
Porcentaje de Conv.

29.7K
Clics

2.92K
Conversiones

$5.45
Costo por Clic

3.13%
CTR

$55.53
Costo por Conv

Llevo más de 2 años colaborando con Neurosleep Center, optimizando es-
trategias de Google Ads y SEO para aumentar su visibilidad y generación 
de leads. Gracias a una segmentación precisa y optimización constante, lo-
gramos 29.7K clics, 2.92K conversiones y un CTR del 3.13%, reduciendo 
costos y mejorando el porcentaje de conversión al 9.82%.
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